
 

VENDEUR AUTOMOBILE EXPERIMENTE (H/F) – CDI 
  
Description de l’entreprise 
 
Le groupe EDP Auto opère sur le marché automobile depuis près de 2 décennies. Depuis toujours, nous 
nous sommes concentrés sur des solutions innovantes et une approche non conventionnelle. EDP Auto 
regroupe aujourd’hui plusieurs business unit qui se complètent les unes les autres, dont Qarson. 
 
Fondée en 2009, Qarson a été le précurseur de la location longue durée auprès des particuliers, en 
France et en Pologne. Notre force : accompagner nos clients dans leur projet d’achat (ou de LLD / LOA) 
de voiture neuve ou d’occasion, tout en s’adaptant à leurs besoins et budget. 
Avec Qarson, il est possible d’acheter sa voiture 100% à distance, de la commande à la livraison. 
 
Dans notre travail quotidien, nous nous concentrons sur l'innovation, le développement continu et 
l'ouverture. Nos employés sont notre plus grande valeur. Leurs connaissances, leurs expériences, leur 
engagement et leurs idées nous permettent de mettre en œuvre de nouveaux projets avec succès. 
 
 
 
  
Description du poste 
  
Dans le cadre de notre développement, nous sommes à la recherche de Vendeur Automobile 
Polyvalent (Vente à Distance et vente Physique de voiture et des services associés)" (H/F). 

Vos missions :  

• Contacter les prospects provenant de leads qualifiés (pas de prospection) 
• Développer et gérer un portefeuille client  
• La prise en charge des prospects et clients acquisition en local (physique et téléphonique)  
• Proposer la reprise des véhicules clients  
• Vendre une formule comprenant le véhicule, un financement et des produits additionnels 

(assurance, extension de garantie, gravage des vitres, …)  
 

Votre profil :  

De formation initiale bac+2 Vente, vous disposez d’expériences dans la vente de produits techniques, 
notamment dans le secteur automobile, expérience de la vente au téléphone, expérience de vente en 
face à face. 
 

• Formation Bac +2 minimum orientée vente et commerce 
• Connaissance du secteur automobile et/ou financier 
• Première expérience réussie dans la vente à distance 
• Aisance relationnelle, enthousiasme et persévérance sont vos qualités 1ères 
• Maîtrise de l’outil informatique 

 

Nous vous proposons : 

• Un CDI à plein temps  
• Un salaire fixe (2000€ brut) et un variable non plafonné très ambitieux  
• Mutuelle 
• Formation initiale et continue à nos produits et à aux techniques de vente 


